
دي
مو

لع
د ا

عي
 س

ف
طي

الل
بد

ع

بداية أشكرك جزيل الشكر على إتاحة الفرصة للاطلاع على جهدك الرائع في 
كتاب "الإســـتراتيجيات التســـويقية" وأود أن أقول بأننـــي أمضيت وقتًا ممتعاً 
ومفيداً في قراءة محتويات هذا الكتاب اللطيف. ألكتاب ذو حجم ملائم ويناسب 
القارئ العادي لأنه ســـهل العبارة وخال من التعقيـــدات الأكاديمية وما أحوج 
القراء إلى مثل هذا الطرح كما أن القارئ المتمكن سيجد فيه الفائدة من حيث 
طريقة تسهيل العبارة والربط بين الجانب الشرعي والجانب العملي في عالم 

التسويق والتجارة.

د. اسكندر هوساوي
(وكيل كلية الهندســـة بالليـــث – جامعة أم القرى – المملكة العربية الســـعودية) (مدرب 

ومستشار إداري وفني) (دكتوراه في إدارة المشاريع الهندسية – سيدني – أستراليا).

قـــرأت كتابك الضافـــي فألفيته قمة فـــي الروعة وغاية فـــي الدقة وحداثة 
المعلومـــة وفرادتها، ألميزة التنافســـية والمزيج التســـويقي .. وجدت جهدك 
ضافياً فيه أ.عبداللطيـــف ومتميزاً ودقيقاً في تحـــري المعلومة وضبطها بل 

وحتى في إدراجها وكتابتها الإملائية.

الأستاذ/ درويش زهوان
ن . رجل أعمال ) ( مؤســـس مركز قـــادة التطوير للتدريب – جدة – المملكة  ب . مدوِّ ( مدرِّ

العربية السعودية )

ما شاء االله تبارك االله ولا حول ولا قوة إلاّ باالله، جهود موفقة باذن االله، أنا لا 
أدرِّس مواد تسويق ولكن مواد الاعلان والعلاقات العامة وربما الترويج ولكني 
البكالوريوس  لطلاب  تصلح  ربما  دسمة  علمية  ووجبة  مفيدة  وجدتها 

والماجستير.

د. عبداالله بانخر
كلية   – العامة  العلاقات  قسم   – تدريس  هيئة  وعضو  التسويقية  الاتصالات  (خبير 

الاتصال والإعلام – جامعة الملك عبدالعزيز – جدة – المملكة العربية السعودية).

 ،( ) م نموذجاً للآخرين  أمثالكم: يقدِّ القياديين  المتوقع من  هذا هو 
)، يصْنع  )، يحفّزهم ليُبدعوا  يصحّح مسار من حوله (

.( الحلفاء و الخلفاء (

الأستاذ/ عصام قاري
بالخطوط  المفاهيم  تدريب  (مدير  الإداري)   والتطوير  للتدريب  المعتمد  (المستشار 
السعودية حتى ٢٠٠٨)  (مؤسس مركز التطوير المستمر) ( ماجستير في طرق التدريب 

الإداري للكبار - مانشستر – بريطانيا ).

الاســــم : عبداللطيف سعيد محمد العامودي.
الميلاد: جدة - ١٣٧٧هـ/١٩٥٨م .

الحالة الاجتماعية:  متزوج وله ٤ أبناء .

إدارة أعمال، كلية الاقتصـــاد والإدارة، جامعة  بكالوريوس 
الملـــك عبدالعزيز، بجدة بتقدير امتياز مع مرتبة الشـــرف، 

١٣٩٩هـ / ١٩٧٩ م .

- الرئيس التنفيذي والعضو المنتدب لشـــركة سعيد محمد 
العمودي المحـــدودة – وكلاء إطارات تويو اليابانية وإطارات 

نيكسن الكورية. 
- رئيس مجلس إدارة شركة مجموعة العمودي وشركاؤه .

الرئيس التنفيذي لشـــركة رؤية غدن للتطوير والاستثمار 
العقاري.

- نائب رئيس شركة مكين السعودية.
- عضو اللجنة التجارية الاســـتراتيجية بالغرفـــة التجارية 
الصناعيـــة بجـــدة لفترتين، و رئيس فريـــق عمل مكافحة 

الغش التجاري (سابقا).
- عضو لجنة شـــباب رجـــال الأعمـــال بالغرفـــة التجارية 

الصناعية بجدة (سابقاً).
- عضو في الفريق الاستشـــاري لمراجعة الوضع الاقتصادي 

بمدينة جدة (سابقا).

- مؤلف كتاب: (أساسيات البيع ومبادئ النجاح).
- مؤلف كتاب: (دليل البائع الناجح – كيف تصبح بائع إطارات 

متميز).
- مؤلف كتاب: (استراتيجيات تسويقية).

- مؤلف كتاب: (كيف تصبح رئيساً تنفيذياً).
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